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Inleiding 
 

Matchingresultaten van de accounts c.q. portfolio vs. de database. 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*1 
Unmatched redenen: 

1. Account niet vindbaar in de beschikbare databases, 
2. Account is niet geregistreerd c.q. inschrijvingsplichtig, 
3. Account betreft een natuurlijk persoon. 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1.0   Segmentatie van de customer portfolio 
 

• Segmentatie per activiteiten sector 
  
 

 
  Grafiek: 1.1 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Tabel: 1.1. 

 

NB: voor de segmentatie van de customer portfolio naar Major Group en SIC code zie Excel file. 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2.0  Profilering van de customer portfolio 
 
 

• Segmentatie naar ondernemingsvorm 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Tabel: 2.1 

 
• Segmentatie naar jaar van oprichting 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Tabel: 2.2 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• Segmentatie naar ondernemingsgrootte i.c.  aantal werkzame personen 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Tabel: 2.3 

 

 

• Segmentatie naar omzet 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Tabel: 2.4 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• Segmentatie naar eigen vermogen 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Tabel: 2.5 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3.0   Kwalificering van de customer portfolio 
 

 

• Financial strength indicator 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Tabel: 3.1 
 
De Financial Strength indicator is gebaseerd op het netto eigen vermogen van de onderneming. Voor een 

gedetailleerd overzicht zie de bijlage. 

 
   
 

• Risk indicator 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Tabel: 3.2 
 

De Risk indicator geeft aan welk risico u kunt lopen bij het zakendoen met een ander bedrijf. De aangegeven 
Risico Factor varieert tussen de 1 en de 4, met daarbij 1 als minimaal risico en de 4 als hoog risico.  

 
 

 
 
 
 



 
Voorbeeld risico scan   
                      

Pagina | 8  
 

• Betalingsscore customer portfolio 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Tabel: 3.3 
 

De Betalingsscore score vormt een unieke numerieke indicator waarin het betalingsmoment van een bedrijf 
wordt afgezet tegen de overeengekomen betalingstermijn. Deze score bestaat uit een waarde tussen de 0 en 

100, en geeft aan hoe snel of hoe langzaam aan de betalingsverplichtingen wordt voldaan. 
 

 
 

• Quick ratio 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Tabel: 3.4 
 
Quick ratio: Het vermogen van een bedrijf om op korte termijn aan haar financiële verplichtingen te 
voldoen. 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• Current ratio 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Tabel: 3.5 
 
Current ratio: Het vermogen van een bedrijf om op korte termijn aan haar financiële verplichtingen te 
kunnen voldoen waarbij de voorraden buiten beschouwing gelaten worden, omdat in de waarde van de 
voorraden doorgaans onzekerheid schuilt. 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Bijlage: 
 

A. Beschrijvingen van de gehanteerde indicatoren en scores 
 

1. Betalingsscore (Payment score) 
De  Betalingsscore  vormt  een  unieke  numerieke  indicator  waarin  het 
betalingsmoment  van  een  bedrijf  wordt  afgezet  tegen  de  overeengekomen 
betalingstermijn.  Deze  score  bestaat  uit  een waarde  tussen  de  0  en  100,  en  geeft 
aan  hoe  snel  of  hoe  langzaam  aan  de  betalingsverplichtingen  wordt  voldaan.  De 
score  geeft  dan,  na  conversie,  het  aantal  dagen  vertraging  ten  opzichte  van  de 
betalingsafspraak weer. 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2. Financial Strength indicator 
De  Financial Strength indicator  is gebaseerd op het netto eigen vermogen. 
Onderstaande tabel geeft een overzicht: 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3. Risk indicator 
De Risk  indicator    geeft aan welk risico er  gelopen kan worden bij  het zakendoen 
met een ander bedrijf. De aangegeven factor varieert tussen de 1 en 4, met daarbij 1 
als minimaal risico en 4 als hoog risico 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